
地　  域：ミナスジェライス州・サンアントニオ地区
標　  高：1,000ｍ～1,100ｍ
格　　付：ブラジルNo.2
精選/乾燥：パルプドナチュラル/天日乾燥
品　　種：ムンドノーボ、カトゥアイ、カトゥカイ

《ブラジル～ショコラ　ピーベリー～概要》

ブラジル連邦共和国　　　農園風景(左・右) 　　　農園遠景（中央）
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　今回ご紹介する「ショコラ ピーベリー」は、ミナスジェライ
ス州南部にある20農園から成り立つサントアントニオエステ
ートコーヒー生産者組合が、この地域特有の風味を最大限に
引き出すために作り上げたコーヒーです。
　この辺りは小高い丘陵地が広がり、土壌と水質源に恵まれ
ており、作られるコーヒーは独特の風味を醸し出すことで知
られています。
この風味を作る為に、この生産者組合に属する農園が栽培、
精選に関して情報を共有し作ったコーヒーの中から基準に
合格したものを厳選した生産者共同体の力作です。
　その中からコロコロとした丸い形状の物だけを集めた情
熱のコーヒーです。

今月のコーヒー、味の特徴は？

【焙煎度合】
■■■■■■□□
（フルシティロースト　深煎り）
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編集後記

【営業日カレンダー　12月】

休業日

ブラジル連邦共和国～ショコラ　ピーベリー～深煎り～

早いものでもう師走ですね。みなさまにとって今年一年はどんな年だったでしょうか？

私事で恐縮ですが、私にとっては子供を通じての新しい出会いが、新しい経験をもたらして

くれた年でした。

今年も残すところ1ヶ月。例年慌ただしくなる時期ですが、体調にはお気をつけて年の瀬を

お過ごしください。（S.H）

vol.213

─1

─2

─3

─4

─4

マンスリーコーヒーインフォメーション
外食産業レポート　No.130

富士コーヒーおすすめ・冬のギフトセットのご紹介
“珈琲博覧日2024”初出店のご報告

中川営業本部・電話受付時間変更のお知らせ
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～目　次～

・しっかりした飲み心地と

　　　　　　　ほのかな甘みが持続

　　　　　・ビターチョコレート

・柔らかい口当たりが

　　　　　　　特徴のコーヒーです。

※ピーベリーとは
コーヒーの果実の中に一粒だけ入っている
丸い種子のことです。ひとつのコーヒーの樹
に含まれる割合は収穫量の3～5％程度と希
少性の高いコーヒー豆です。

　　

　今年の珈琲博覧日は雨天での開催ではありましたが、およそ5,000人の方々にコーヒーやスイーツ、スポンサーブース
でのさまざまな体験をお楽しみいただきました。
　カフェ・セレージャは今回が初めての出店となり、準備段階からわからない事も多く、苦労もありました。当日も大雨の
中での店舗設営となり、大変苦労しました。何とか雨の中準備を行い、10時の開店と同時に予想以上に多くのお客様にご
来店いただいたときは、大変うれしい光景でした。
　悪天候の中でしたが、スタッフ一同協力してスムーズなコーヒー提供ができ、またセレージャの店舗PRも行うことが出
来ました。
　お足元が悪い中イベントにご参加ただき、コーヒー待ちの列に並んでいただきました多くのお客様には感謝の気持ち
で一杯です。
　今後もイベント出店を増やし地道なイベント活動、丁寧なPR活動を行い、
セレージャの認知度を向上させ、セレージャファンをさらに増やしていきたい
と思う初イベント参加となりました。
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Brasil
　Coffee

《コーヒーの多様性》をテーマに消費者と自家焙煎店やカフェを結ぶ年1回のイベント。珈琲博覧日ではものづくりの
盛んな東海エリアを軸に、コーヒーからつながる人やものを通じて地域の産業や文化を知るワークショップを企画。
遊びごころあふれる体験からコーヒーを知るだけにとどまらない、豊かな暮らしを提案します。ちょっと高そうとか、
コーヒーのことをよく知らないから入りづらいと思われがちな自家焙煎店をオープンな空間で身近に感じてもらい、
会話や飲み比べを愉しみながら自分好みのコーヒーを探すきっかけづくりも。
コーヒーを通じて街や人とつながる、コーヒーづくしのイベントです。 

2024年12月2日（月）より窓口業務及び電話受付時間が従来の営業時間17：30から、17：00に変更となります。
お客様にはご不便をおかけしますが、何卒ご理解のほどよろしくお願い申し上げます。

～お知らせ～
窓口業務及び電話受付変更のお知らせ

2024年12月2日（月）～
　　　～17：00

～2024年11月29日（金）
　　　～17：30

変更前 変更後→

2024.11.2（Sat）に開催された“珈琲博覧日 2024”に
【カフェ・セレージャ栄】が、初出店してきました♪

珈琲博覧日とは

【カフェ・セレージャ栄】

2024年は11月2日（土）10:00-17:00　Hisaya-odori Park（久屋大通公園）ZONE1 シバフヒロバ ＆ FabCafe Nagoya にて
開催されました。

富士コーヒー（株)直営の名古屋 栄に店を構えるスペシャルティコーヒー豆の専門店。
新たなコーヒーと出会い、コーヒーの奥深さを味わえる場所。 
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◆格言14『価格改定の4つの約束事』

　この所の、物価の高騰は、外食産業の今までの常識を根本から覆す程の変革をもたらしました。その顕著な例が、価格

改定の進め方です。今までは、シーズン、新旧入れ替え、原材料の変更、競合店の商品動向が、価格改定を行う動機付け

でした。しかしこの所の原材料の高騰、人件費の高騰はそんな常識が通用しない程の大きな激変をもたらしたのです。カ

フェ、喫茶業界も同様です。主原材料のコーヒー、食材の値上がり等によって、一年に二回の価格改定を余儀なくされた

のです。大都市圏のフルサービスのカフェ、喫茶店はワンカップ500円超となり、セルフサービスの店でもショートサイ

ズ250円になりました。コーヒーだけでなくフード、デザートメニューの大半を値上げせざるを得ない状況になったので

す。最早、今までの常識が通用しない時代となりました。経営者の方々はこの時どの様な方法で価格改定に対処していけ

ば良いか悩みが深くなっています。そこで過去、何度となく価格改定をしてきた歴史の中から役立つ格言を4つ提示させ

て頂きたいと思います。

1，いつ値上げをしたらよいか、その答えは先手必勝

　過去の価格改定の進め方で一番多く採られて来た方法は、競争相手の価格改定の動向を見て、なるべく我慢して最後の

方に価格改定をすると云うのが主流でした。しかしその方法だと、今日の様な激しい変化に耐えきれません。特に主力商

品のブレンドコーヒー、アイスコーヒーの価格改定は重要なポイントとなります。そこで過去採られてきた方法は「先手

必勝」と云う方法でした。同時に主力商品たるブレンドコーヒー、アイスコーヒーを値上げするのではなく、季節を先取

りし、どちらかを先に値上げすると云う事です。今の季節ならアイスコーヒーを値上げします。そして季節が進んでアイ

スコーヒーの販売が消える時にブレンドコーヒーの価格改定をするやり方です。500円コーヒーは一つの壁でした。超え

てもその先に一気に530円、550円の価格改定はお客様も付いてこれません。今までの一斉の価格改定でなく、シーズンを

先取りして価格改定を進めるのは先人達の知恵でした。

2，何を値上げするのか

　今の時代、原材料、経費が上がったから一律に価格を値上げすれば良いと云う方法ではお客様の減少になってしましま

す。そこは一つ一つの商品をキチンと評価して分析してその改廃まで判断するのが正しい価格改定の仕方です。その為に

長く用いられている方法が「メニューエンジニアリングマトリックス」と云う方法なのです。マトリックスとは囲いのこ

とです。やり方は

1，各商品を性格別に分類します。　（ex,ドリンク、フード、デザート、ランチメニュー等）

2，一定期間の各商品の販売数量とその分野の総販売個数を計算します。

3，2の各商品、粗利益高を計算し、それに一定期間売れた販売総数を掛けて販売した粗利益高を計算し、さらに各商品

　の粗利益高の合計を算出します。

4，マトリックスに入れる為に次の様な仕訳をします。

　　Ａ、その分野の販売数量の合計÷アイテム数＝平均した販売個数（1アイテム）　　　Ｂ、その分野の粗利益高合計÷販売数量＝平均した1商品の粗利益高

     以上を計算して、各々の商品を4つのマトリックスに入れます。平均した販売数量に0.7を掛けて下さい。メニュー

   　表記の位置、販売時期等ハンデがある為、公平さを記すため0.7（70％）を掛けて平均値にします。

3，2勝1敗の考え方で価格をつける

4つの正確に分けて自店の商品を分析して見るといかにスター商品が少なく、問題児が多いのかが分かります。売れて

いるブレンドコーヒー・アイスコーヒーはことごとく農耕馬です。そこで4つめのポイント、今回の価格改定でどの位粗

利益高が必要かを決めます。経費アップ分の増加分で良いのか、先を見るのかがポイントになります。販売個数は変わら

ないとすると分かり易く策定出来ます。ある商品は上げ、ある商品は据え置きし（実質値下げ）ある商品は改廃し、新し

い粗利益高が高く人気が出そうな商品を投入します。この事を「2勝1敗」で勝つと云います。価格改定の目的は「粗利益

高」の確保が一番の目的です。

まとめると約束事は4つ

　　　1、いつ値上げするのか　　2、何を値上げするのか　　3、2勝1敗で勝つ　　4、粗利益高は確保できたか

～「今、伝えるカフェ喫茶業界の『格言』」～

永嶋万州彦
フードビジネスコンサルタント

外食産業レポートNo.130シリーズシリーズ
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フードビジネスコンサルタント。㈱ドトールコーヒー入社後、FCチェーン本部長、同社常務取締役を歴任。

1986年に永嶋事務所を設立。数多くの繁盛店・人気カフェを指導。著書に「繁盛するカフェ成功開店法」「人気のカフェをつくる本」（ともに旭屋出版）

ex.〈ドリンク類〉 販売数

粗利益高
粗利益高（1ケ平均）

平均値×0.7
3）農耕馬 1）スター

1）スター・・・・売れている、儲かる

2）問題児・・・・売れていない、儲かる

3）農耕馬・・・・売れている、儲からない

4）負け犬・・・・売れていない、儲からない
4）負け犬 2）問題児

充実のコーヒーブレイクを合い言葉に

※詳しくは営業担当者までお問い合わせください。

～レギュラーコーヒーセット～

～インスタントコーヒーセット～

ＲＮ－45
4,860 円 （本体 4,500 円）

ハイランドブレンド（粉）

フジスペシャル（粉）

ペルーアチャマル（粉）

200g×１（保存缶入）

200g×１（保存缶入）

200g×１（保存缶入）

タンザニア ・キリマンジャロ エチオピア ・モカ
タンザニアキリマンジャロ100％

使用。芳醇な香り、苦味と酸味

が絶妙なバランスの味わいで

す。（フリーズドライ）

エチオピアモカ100％使用。 

華やかで香り高く優しい味わ

いです。（フリーズドライ）

～金箔入りスペシャルインスタントコーヒーセット～

エチオピア・モカ 80g×2

タンザニア・キリマンジャロ 80g×2

◆CR-60
6,480円
（本体 6,000 円）

エチオピア・モカ 80g×1

タンザニア・キリマンジャロ 80g×2

◆CQ-45

4,860円
（本体 4,500 円）

エチオピア・モカ 80g×1

タンザニア・キリマンジャロ 80g×1

◆CP-30
3,240円
（本体 3,000 円）

金箔入りインスタントコーヒー

ブルマンブレンド（フリーズドライ）45g×1

タンザニア・キリマンジャロ（フリーズドライ）　45g×1

◆GC-48

5,184円 （本体 4,800 円）

～ドリップバッグコーヒーセット～

◆DBA-38

4,104円 （本体 3,800 円）

◆DBS-19
2,052円 （本体 1,900 円）

◆DBB-19

2,052円 （本体 1,900 円）

活力のブレンド

やすらぎのブレンド

カフェインレスブレンド

インドネシアマンデリン

エチオピアイルガチェフェ

ペルーアチャマルティピカ

12g×5

12g×5

12g×5

12g×5

12g×5

12g×5

活力のブレンド

やすらぎのブレンド

カフェインレスブレンド

12g×5

12g×5

12g×5

12g×5

12g×5

12g×5

エチオピアイルガチェフェ

インドネシアマンデリン

ペルーアチャマルティピカ

～プレミアムコーヒー～

Ｐremium Coffee
～スペシャルティコーヒー～

Specialty Coffee
コーヒー愛好家に古くから

親しまれているブルーマウン

テンコーヒーとグアテマラ

コーヒーのセットです。

◆ZCB-45 （豆）
◆ZCP-45 （粉）

4,860円 （本体 4,500 円）

ジャマイカ ブルーマウンテン№1

・グアテマラパカマラ

カップオブエクセレンス

3 種を詰合せにしたトップ

スペシャルティコーヒー

セットです。

◆ZDB-55 （豆）
◆ZDP-55 （粉）

5,940円 （本体 5,500 円）

コロンビアＣＯＥ・ホンジュラスＣＯＥ

・メキシコＣＯＥ 各100g×3各100g×2

パナマ ・ エスメラルダ

農園のゲイシャコー

ヒーセットです。

◆ZEB-60 （豆）
◆ZEP-60 （粉）

6,480円 （本体 6,000 円）

パナマ・エスメラルダ農園

ゲイシャPC 100g×2

～カフェセレージャギフトセットはご注文を頂いてから焙煎してお届けします～

～ゲイシャ　パナマ ・エスメラルダ農園～
GEISHA /Panama La Esmeralda

～ドリップバッグ &金箔スティックコーヒーセット～

DBK－26
2,808 円
　（本体 2,600 円）

活力のブレンド

やすらぎのブレンド

・金箔スティック

12g×5

12g×5

2ｇ×15本

GBK－31
3,348 円
　（本体 3,100 円）

・珈琲元年ドリップバッグ

・金箔スティック

12ｇ×10

2ｇ×15本

＆

冬のギフト・お歳暮に、今年お世話になった方やご家族・ご友人へのギフトセットはいかがですか？

人気のドリップバッグ詰め合わせセットもご用意。冬の贈り物におすすめです。

冬のギフト・お歳暮に、今年お世話になった方やご家族・ご友人へのギフトセットはいかがですか？

人気のドリップバッグ詰め合わせセットもご用意。冬の贈り物におすすめです。

冬のギフト・お歳暮に、今年お世話になった方やご家族・ご友人へのギフトセットはいかがですか？

人気のドリップバッグ詰め合わせセットもご用意。冬の贈り物におすすめです。
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